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Quels bureaux Post Covid-19 7

Les résultats de ’enquéte
Investisseurs

Pendont

la crise

29/

des investisseurs
s’estiment « pas du tout »
ou « insuffisamment »
préparés a la crise

Pour les entreprises, le sujet de la trésorerie domine a court terme

Pour les investisseurs les conséquences immédiates
de la crise chez leurs clients se traduisent par:
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Une tres large majorité
des investisseurs a d faire
> face a des demandes
directement liées a des
problemes de trésorerie.

Le confinement est
intervenu au moment
de l’appel des loyers
du 2°™ trimestre.

De nombreux leviers actionnés pour un deal gagnant-gagnant

Les investisseurs ont répondu aux demandes de leurs clients par:

des charges
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Réalisme sur la durée de normalisation

des marchés, avec des signes encourageants
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des investisseurs qui reportent
voient leurs des abandons
négociations purs et simples
suspendues de projets
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la crise
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des investisseurs anticipent
un mouvement vers « mieux »
de bureaux

Post-COVID les investisseurs croient en...

87"

une attention accrue
} des entreprises pour la santé
et le bien-étre des salariés

76"

4 une généralisation
du télétravail dans
les entreprises

» o7

une demande de relation
Relation bailleur-preneur plus fluide
et réquliere

La santé
et le bien-étre

Le télétravail

bailleur-preneur

qui se traduirait par:

Une demande
d’immeubles
plus intelligents

7 9 %

Une baisse
de la demande
de surface de bureaux
suite au télétravail

6 7 %

Les investisseurs pensent changer leurs pratiques

l La maniere dont ils gerent leurs immeubles 77 /

d'un point de vue sanitaire et technique

l La maniére dont ils gerent /
la relation client

La nature des locataires avec
qui ils signeront des baux

' La typologie d'actifs de bureaux 70 /
qu’ils cibleront a 'acquisition

l Leur politique de rénovation ou /
de restructuration de leur portefeuille
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Cerapport a été préparé uniquement a des fins d’information et ne prétend pas nécessairement étre une analyse compléte des sujets abordés, qui sont intrinsequement impré-
visibles. Il est basé sur des sources que nous croyons fiables, mais nous n‘avons pas vérifié ces sources de maniére indépendante et nous ne garantissons pas que les informa-
tions contenues dans le rapport sont exactes ou complétes. Toute opinion exprimée dans le rapport refléte notre jugement a cette date et peut étre modifiée sans préavis. Les
déclarations prospectives impliquent des risques et des incertitudes connus et inconnus qui peuvent faire en sorte que les réalités futures soient sensiblement différentes de
celles impliquées par ces déclarations prospectives. Les conseils que nous donnons aux clients dans des situations particulieres peuvent différer des opinions exprimées dans
ce rapport. Aucun investissement ou autre décision commerciale ne doit étre pris uniquement sur la base des opinions exprimées dans ce rapport.
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